
大阪・東京・福岡 2018年５月、６月開催セミナーのご案内

診療所の
医療法人化
支援数

全国500件以上

多額の相続税、親子間争続、認定医療法人の落とし穴、
買い手のないＭ＆Ａ。
ほとんどの理事長・奥様が「失敗した」と後から気づく。

理事長、奥様の後継者である
ご子息、ご令嬢に対する思い・願いを
具体的な形にしなければ……

変わる！持分あり（経過措置型）
医療法人の事業承継！

困難の多い医療法人の事業承継についての
無料セミナーを
経験豊富な日本経営ウィル税理士法人が
開催いたします。
セカンドオピニオンとしても是非ご活用ください。

当社は昨年、創業50周年を迎えました。医療
機関に特化した会計事務所として、これまで数
多くの医療機関様のご支援をさせていただきま
した。私たちの使命は医療機関様の永続的な発
展に向けて、これからも貢献し続けることです。

正しくスムーズな事業承継をすることは、ま
さに永続発展に不可欠と言えます。世代交代を
迎える医療機関様は今後も増えます。

新しい制度も出来たことで、正しい選択をご
提案させていただくことが、医療機関に特化し
た会計事務所として使命と考え、本セミナーを
開催させていただきます。

ご挨拶

日本経営ウィル税理士法人（近畿税理士会・東京税理士会所属）
税務顧問、会計顧問、税務申告業務（所得税・法人税・消費税・相続税）、
相続対策・事業承継対策、医業会計、社会福祉法人会計、公益法人会計、
組織再編税務・連結納税、国際税務、事業再生、M&A、IPO（株式公開）、信託など。

社会保険労務士法人日本経営
労務顧問、労務戦略の立案推進、社会保険・労働保険に関する諸手続・相談、年金相談など。

行政書士法人日本経営
遺言書の作成および遺言執行。相続手続支援業務など。

コンプライアンス業務

日本経営グループは各分野のプロフェッショナルファームの総称であり、
主なメンバーファームはそれぞれ次の業務を展開しています。

株式会社日本経営ホールディングス
株式会社日本経営
株式会社マスブレーン
株式会社日本経営リスクマネジメント
メディキャスト株式会社
NKGRコンサルティング株式会社

コンサルティング業務

経営戦略、組織・人事戦略、財務戦略・業績管理、
プロセス・品質改善、行政・業界情報、
Ｍ＆Ａ・事業承継・事業再生、教育研修、
リスク・マネジメント、資産保全・運用、
電子カルテ・医療関連サービスの選定、
マーケティング・プロモーション、
病院情報システム・グループウェアなど。

発行者 日本経営グループ 日本経営ウィル税理士法人 〒561-8510 大阪府豊中市寺内2-13-3

診療所の
医療法人化支援数
500件以上

診療所の顧問先数
1,000件以上



日本経営ウィル税理士法人 部長 田村 弘道

日本経営ウィル税理士法人 副部長 三浦 敏

日本経営ウィル税理士法人 税理士 緒方 聡

開業に成功された理事長ほど、
事業承継で失敗しやすいという
現実もあります。
これまで多くの開業医の先生と
関わらせていただいた事例をも
とに、成否を分けるポイントを
解説いたします。

私たちは診療所の会計顧問数、
医療法人成り支援数について全
国随一の実績を誇ります。豊富
な経験からそれぞれの診療所に
合う承継対策をご提案いたしま
す。

開業医の4割以上が60歳を超え
ておられ、世代交代を検討され
る診療所が増えてきました。ご
子息・ご令嬢が継ぎたくなる診
療所の秘訣を解説いたします。

ご希望に応じてセミナー後もしくは後日調整の上、相談を承ります。
◆個別相談承ります◆

※個別相談について、事前にお問合せがある場合は、お気軽にお電話ください。
TEL 06-6868-8600

セミナー・個別相談のお申し込みは別紙の申込書をご利用ください。

大阪府豊中市出身。1991年4月入社以来、医療機
関の開業から廃業・事業譲渡まで、あらゆる事業
ステージに幅広く対応。
診療所の数だけ成功パターンがあることを体験す
ると共に、一時の成功でなく中長期の視点に立っ
た成功こそが重要であることを痛感。
1999年10月より、3ヶ月間バンクーバーへ短期
出向。パーソナルファイナンシャルプランニング
の実務について学び、以来、事業計画とライフプ
ランを軸に、中長期でお客様にお役立ちできるこ
とを第一に考え業務に携わる。
現在は、お客様の事業の成長・継承支援のため、
多様な業種のエキスパートとのネットワークを構
築中。一級ファイナンシャルプランニング技能士。

岐阜県出身。1992年4月入社。診療所の会計・経
営の専門部門を経て、04年より医業経営のコンサ
ルティング会社に出向。
開業支援で実績を積み、出向終了後、日本経営に
て内科・整形外科を中心とした在宅医療・介護事
業の支援プロジェクトを立ち上げる。
現在、新規開業から事業承継・Ｍ＆Ａまでトータ
ルに診療所の事業展開をサポート。
また、後進のコンサルタントの採用・育成の役割
を担う。
主な講演・勉強会として、在宅診療セミナー、診
療所の介護事業セミナーなど。

奈良県奈良市の出身。 2002年4月入社。
前職は大手ハウスメーカーだったが、もっとお客
様に寄り添い、本質的な経営改善に役立ちたい！
という情熱を持って入社。
税理士の資格を活かし、医療に特化した事業承継
や法人成り等の多くセミナー講師を務める。
常に現場に主軸を置き、税務だけでなく幅広い相
談を受け、的確な判断が顧問先様からも評価され
ている。
一方で、医療機関だけでなく一般企業の顧問先様
も多く、経営改善や金融機関への融資交渉など、
財務・税務両面からのアドバイスを行う。

診療所の数だけ成功パターンがある。中長期の視点に立った成功こそが重要。

新規開業から事業承継・Ｍ＆Ａまでトータルに診療所の事業展開をサポート。

常に現場に主軸を置き、税務に限らない的確な判断が顧問先様からも評価。

「そろそろ相続についても考えた方が･･･」

そんな提案を受けたとき、このように思われたことはありませんか？

クリニックの理事長、院長、事務長等の経営層の方々とそのご家族の皆様の

１．医療法人の相続・承継、
落とし穴の検証と成功法則

３．新認定医療法人の徹底検証と、
先行事例に見る意思決定の分かれ目

２．モデルケースでの医療法人の
相続・承継シミュレーション

１．新認定医療法人の制度について情報収集
したい

２．子供が承継し易いように今から準備して
おきたい

３．他の医院がどうやって承継しているのか
知りたい

４．出資金に対してどれだけ相続税がかかる
のか知りたい

５．不動産を多くお持ちで将来の相続税に
不安がある

６．ＭＳ法人をお持ちで今後の活用方法に
ついて知りたい

下記のようなお悩みがあれば
是非ご参加ください。

※セミナーの詳細な開催日時・会場等は
別紙の申込書に記載しております。

疑問・心配・希望にお応えする
無料セミナーのご案内です。

ドクター

奥様

ご子息

●息子が承継するかどうかもまだ分からないのに、どうしろと言うのだ？
●相続・承継専門の税理士の、セカンドオピニオンを聞いてみたい
●まだ先の話なので想像できない。他の先生方はどうなのか？

●相続や老後資金は夫に任せきりだが、大丈夫かしら？
●億単位の相続税を払うのは自分なの？
●院長夫人仲間でも、相続で焦っている方はほとんどいないけど？

●シミュレーションとシナリオを提示してほしい
●予測しない落とし穴があるのであれば、早めに教えてほしい
●当事者はオヤジだと思っていた、実はオレなの？

セミナー
プログラム

大阪 ５月１９日（土）／６月９日（土）
東京 ５月１９日（土）／６月１６日（土）
福岡 ６月２日（土）／６月２３日（土）

開催予定

講師陣ご紹介 各回１名が登壇いたします。

※当日のご参加が難しい方はご連絡ください。別途相談を承ります。


